ADMINISTRACION
DE INVENTARIO DEL CLUB

A TRAVES DE ESTE CURSO SE PODRA
IDENTIFICAR LAS ESTRATEGIAS Y
METRICAS QUE PERMITIRAN ALINEAR Y
OPTIMIZAR LA DISTRIBUCION
HOTELERA CON LA VENTA DE
PROPIEDAD VACACIONAL, A FIN DE
TENER UNA VISION HOLISTICA DEL
NEGOCIO EN SU CONJUNTO, TENIENDO
COMO META MAXIMIZAR LOS INGRESOS
TOTALES PROVENIENTES DE LA
HOTELERIA Y VENTA DEL CLUB O
PROPIEDAD VACACIONAL.

CARLOS PEREZ Y PEREZ

Vicepresidente de Revenue Management,
RCI Latinoamérica y Asia-Pacifico.

TEMARIO

DIRIGIDO AL: DURACION: * Introduccion al Revenue Management.
PERSONAL DE » Maximizando los ingresos de propiedades mixtas.
REVENUE MANAGEMENT. * Variable y Métricas del Revenue Management.

ADMINISTRATIVO

25T COMO * Administracion de Canales de Distribucion.

FINANCIERO DE UNA h O SegmentaCién de Tarifas.
ORGANIZACION r's * Investigacion de Operaciones y modelos de optimizacion.
TURISTICA. « Factores criticos de éxito.
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